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Desenvolver competências de negociação alinhadas a nova realidade de mercado, preparando profissionais e qualificando equipes com atividades teóricas e vivenciais. 
Ensinar a desenvolver processos seguros para prospectar novos clientes. Data: 15 de abril de 2008 Horário: das 18h30min às 22h30min Local: AMcham Business Center Porto Alegre AV: Mostardeiro 322 - 90430-000 Porto Alegre/RS Palestrante: Paulo Magnus Graduado em Administração e Gestão de Varejo e Serviços –UNISUL MBA Maiores informações no link: 
http://www.amcham.com.br/eventos/tpl_evento?event_offer_id=535007
