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Atratividade e Venda da Vitrine
São dois os requisitos básicos e fundamentais para que a vitrine cumpra o papel de atrair e incentivar o cliente a entrar na nossa loja.

A vitrine deve estar bonita aos olhos do cliente e ele precisa se sentir atraído, pois é isto que vai fazer com que ele para em frente a sua vitrine.

Atratividade então é a capacidade que sua vitrine tem de fazer com que o cliente volte a atenção a sua vitrine, muitas vezes desviando o cliente, inclusive do seu fluxo original.
Para que uma vitrine seja atrativa é necessário que ela esteja focada em seu publico alvo, precisa ter estilo e movimento.

E necessário prestar muita atenção nos elementos de composição de vitrine como, por exemplo, profundidade da vitrine, altura da vitrine e largura da vitrine.

Alinhamento, altura, geometria, contraste de cores, sobreposição, agrupamento de itens principais com itens acessórios, luminotécnica são elementos relevantes na composição de uma vitrine atrativa.

Além disto, é necessário que além de atrativa a vitrine também esteja vendável.

Produto adequado, preço e condições comerciais competitivas são fundamentais para vender mais.

Lembre-se de que no processo de comunicação, a comunicação não verbal representa aproximadamente 65% do processo e a comunicação verbal, que pode ser escrita ou falada, apenas 35%, logo transforme a vitrine de sua loja em um potencial “Vendedor Mudo.”.
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